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DLA KOGO JEST TO SZKOLENIE

e Chcesz w koncu byc dobrze wynagradzana za swojg prace?

e Przesztas juz szkolenie dla osobistych stylistek, ale wcigz krecisz sie w kotko?

e Brakuje Ci motywacji do systematycznego dziatania?

e Nadal nie do konca wierzysz w swoje umiejetnosci?

e Chcesz sprzedawac swoje ustugi i produkty w zgodzie ze sobg i swoimi
wartosciami?

e Chcesz poznac¢ moje kilkuletnie know how?

e Chcesz lepiej poznac swojg grupe docelowg i persony wymarzonych klientek?

e \Wydaje Ci sig, ze robisz wszystko, co trzeba, ale nic nie idzie do przodu?

e Nie wiesz czym sie wyrdzniasz jako stylistka?

e \Wcigz porownujesz sie do innych i masz wyrazenie, ze WSzyscy sie rozwijaja szybciej
od Ciebie?

e Nie dziatasz, bo przejmujesz sie opinig innych?

e Jestes gotowa, zeby stac sie swojg witasng szefowg?

e \Watpisz W swoje umiejetnosci jako stylistka?

e Wiesz, ze jeszcze nie jestes tam, gdzie chcesz byc?

e Boisz sie porazki i odrzucenia przez klientow?

Jesli odpowiedz na przynajmniej 2 pytania brzmi TAK jest to szkolenie dla Ciebie!




CO ZYSKASZ
DLIERESL O LTS

v Tajniki pracy stylisty i know how, ktére utatwia Ci dalsza prace w zawodzie
v Regularne, cotygodniowe spotkania online na zywo

v Wiedze poparta naszym kilkuletnim doswiadczeniem, ktéra pomoze Ci
ustali¢ dalszg droge kariery.

v Dostep do zamknietej grupy dla stylistek INNER Academy GOLD

| wsparcie uczestniczek w czasie programu mentoringowego

v Dostep do autorskich materiatow szkoleniowych

v Promocje Twojego biznesu na Instagramie INNER Academy

v Spersonalizowany feedback po szkoleniu
v Gotowa strategie i biznes plan Twojego rozwoju jako osobista stylistka

v Networking i nowe kontakty w branzy mody



PROWADZACA

EWA NIERZWICKA

e Stylistka z 9 letnim doswiadczeniem

e Style Coach

e Zatozycielka INNER Stylists

e Zatozycielka szkoty dla stylistek INNER Academy

o Wspotpracuje z Galerig SFERA i Galerig Wroclavia, a w latach 2018 - 2022 z Galerig Mokotow

e Art Director

e Producentka sesji zdjeciowych

e Stylistka osob medialnych, stylizowata aktorow i aktorki w znanych programach telewizyjnych
e Szkoleniowiec i zatozycielka INNER Academy

e Jako szkoleniowiec TEB Edukacja i INNER Academy przeszkolita ponad 100 stylistek

e Prowadzi szkolenia | warsztaty dla duzych firm biznesowych

Stylizowata m.in. Magdalene Poptawsky, Kamile Rowinsky, Ole Ciupe, Agnieszke Kaczorowska, Klaudie

tancuckay, Izabelle Krzan, Rafata Brzozowskiego, Agnieszke Kawiorska, Katarzyne Sawczuk, Maje Hyzy.




PROWADZACA

KATARZYNA GRANDA

e Osobista stylistka

e Stylistka centrum handlowego Wroclavia do sierpienia 2024

e Absolwentka Inner Academy

e Wyktadowca INNER Academy

e Od 3 lat buduje marke osobistag na Instagramie

e Spotecznosc instagramowa +10000

e Stylizowata sesje dla Forbes

e Odbyta szkolenia z zakresu rozwoju Social Medidw u: Dominiki Zak, llony Kliszcz, Agaty Koman,

Magdaleny Pawtowskiej
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TO CO O SOBIE MYSLISZ, DEFINIUJE TWOJE ZYCIE PRYWATNE | ZAWODOWE

BLOK | ZANIM KLIENT, NAJPIERW TY

AAAAAAA



POZNAJ SIEBIE

e Kim jestem

e Znajdz swoje DLACZEGCO

RAM O\/\/Y P ROG RAM e TWOje mocne i stabe strony
S/KOLENIA e TWoOje zasoby i talenty

e Co do Ciebie mowi wewnetrzny krytyk
BLOK | ZANIM KLIENT, NAJPIERW TY * Stawianie granic
e Przekonania

PROWADZACA: EWA NIERZWICKA e W wiezieniu opinii
e Perfekcjonizm - przestan ciggle sie naprawiac, bo
liczy sie postep a nie perfekcja

e Jak skonczyc porownywac sie do innych

e \Wycenianie ustug, a poczucie wtasnej wartosci



RELACJE | PIENIADZE

RAMOWY PROGCRAM o Lek przed sukcesem

Jak przygotowac sie do rozszerzenia swojej
S Z KO N A

strefy komfortu w matych krokach
e Przyjmowanie | zastugiwanie

BLOK | ZANIM KLIENT, NAJPIERW TY
e Twoje przekonania na temat pieniedzy i

PROWADZACA: EWA NIERZWICKA obfitosci

e Twoje srodowisko i otoczenie

Twoja relacja ze sobg




RAMOWY PROGRAM
SZKOLENIA

BLOK I ZANIM KLIENT, NAJPIERW TY

PROWADZACA: EWA NIERZWICKA

WIZERUNEK | FUNDAMENTY MARKI OSOBISTEJ

e TWOJja misja | Wizja

e TWO] UNIQUE SELLING POINT

e Wytyczanie celdw w zgodzie z poworaniem |
wartosciami

e Analiza swojego stylu

e TWOj stylowy wyroznik

e \Wystgpienia publiczne - jak sie przetamac i zaczac
wystepowac na zywo i w social mediach

e Cele dotyczgce budowania marki osobiste]



NAUCZYLEM SIE, ZE LUDZIE ZAPOMNA, CO POWIEDZIALES, ZAPOMNA, CO ZROBILES,
ALE NIGEyINTEZARGIVINATTEGO DA SIESRRZETORIE PO Z UL Vi Ay ATANG B G

BLOK Il PRACA Z KLIENTKA
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e Jak byC asertywnag w komunikacji z klientkg
| potencjalng klientka

e Problemy klientek - omowienie na podstawie
wiasnych obserwacji i analizy z jakimi
problemami najczescie] przychodza klientki do

stylistki

RAM OWY = ROG RAM e Jak pracowac z klientkg od konsultacji po
SZKOLEI\”A zakupy online i offline - moje know how

e Odrzucenie - co robi¢, kiedy mi nie wychodzi |
BLOK Il PRACA Z KLIENTKA Jak sobie radzic, jesli klient odmaowi

e Customer experience - jak zbudowac relacje
PROWADZACA: EWA NIERZWICKA
z klientem - dobdr odpowiednich ustug do
sSwWojej persony, obstuga klientki, opieka po

realizacji ustugi, dosprzedaz

e Obiekcje klientek
e Jak sobie radzi¢ z negatywnym feedbackiem

klientki



NIE CHERRAIEROVE GHEGE W ARTOSE]
NIE CHCE KORZYSCIE CHCE WARTOSCI
= JEEERE VG EOMER

BLOK Ill SPRZEDAZ
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RAMOWY PROGRAM
SZKOLENIA

BLOK Ill SPRZEDAZ

PROWADZACA: EWA NIERZWICKA

Sprzedaz jako priorytet w prowadzeniu biznesu
Twoje przekonania na temat sprzedazy
SpOjNosC wewnetrzna i zewnetrzna - jak znalezc
swoOj styl sprzedazy i sprzedawac w zgodzie ze
sobg i swoimi wartosciami

Lejek sprzedazowy

Cele sprzedazowe

Autentycznosc - droga do sukcesu w sprzedazy
Jak sprzedawac nie majac duzej liczby
followersow

A co jak wycenie sie za wysoko i klient tego nie
Kupi

Tworzenie grupy docelowe]j | brand persony -
mMoj idealny klient

Jak rzuci¢ inng prace | zarabia¢ na zawodzie

osobistej stylistki | personal shopperki



ZAMILOWANIE DO KRZATANINY TO JESZCZE NIE PRZEDSIEBIORCZOSC — SENEKA

BLOK IV BUDOWANIE FIRMY OD PODSTAW
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Branding i logo - spdjnosc marki

RAMOWY PROGRAM » Estetyka

Zarzadzanie czasem i przewodzenie samemu
SZKOLENIA

sobie - organizacja czasu | pracy

BLOK IV BUDOWANIE FIRMY OD PODSTAW Twoja wizja, misja i wartosci firmy

Cele - okresl je i wystartu

PROWADZACA: EWA NIERZWICKA Analiza konkurencji

Benchmark




DOBRA KOMUNIKACIA POBUDZA JAK CZARNA KAWA. | ROWNIE TRUDNO
PO NIEJ ZASNAC — ANN MORROW LINDBERGH

BLOK YV SOCIAL MEDIA
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RAMOWY PROGRAM
SZIKOILE NIA

BLOK YV SOCIAL MEDIA

PROWADZACA: KATARZYNA GRANDA

STWORZNIE PLANU NA TWOJE SOCIAL MEDIA

e Przeanalizujemy Twoje aktualne dziatania
W social mediach i opracujemy strategie
dostosowang do Twojej marki

e Dowiesz sie, jak wzmocnhni¢ swojg marke, aby
jeszcze bardziej wyrdzniac sie na tle konkurencji

e Stworzysz kompleksowy plan tresci,
uwzgledniajgcy najnowsze trendy i techniki

angazowania odbiorcow

TWOJ PLAN TRESCI
e Otrzymasz 30 ekskluzywnych pomystow na
posty, ktore zwiekszg zaangazowanie
| przyciagna nowych klientow
e Dowiesz sie jak tworzyC zasiegowe | angazujace
tresci (reelsy, karuzele, stories)
e Nauczysz sie analizowac wyniki swoich postow,

aby stale optymalizowac swoje dziatania



ZADANIA PRAKTYCZNE

e Nauczysz sie jak pokazac swojg prace na SM

w atrakcyjny sposob

RAM OWY B ROG RAM e Poznasz typy tresci i nauczysz sie tworzycC
SZKOL ENIA zréznicowany content

e Otrzymasz liste polecanego sprzetu oraz

BLOK V SOCIAL MEDIA aplikacji przydatnych do tworzenia tresci

PROWADZACA: KATARZYNA GRANDA NETWORKING | WSPOLPRACE

e Poznasz innych ekspertow z branzy, z Ktorymi

bedziesz mogta nawigzac wartosciowe

wspotprace



S | OIS INIIE B2 SR S
2-MIESIECZNY MENTORINGOWY PROGRAM
POZIOM ZAAWANSOWANY

CENA WPLATA JEDNORAZOWA: 3999 Zt
CENA DLA ABSOLWENTEK INNER ACADEMY: 3499 Zt

*Jesli chcesz zaptacic w dwoch ratach, napisz do nas

START SZKOLENIA
Pierwsze spotkanie online rozpoczynamy we wtorek 7 stycznia
2025 r. Szkolenie obejmuje 8 spotkan online z prowadzacymi

przez czas dwoch miesiecy, co wtorek w godzinach 18:30 - 20:30.




W CENIE SZKOLENIA

8 spotkan online z prowadzgcymi, ktore bedg
odbywaty sie regularnie przez 2 miesigce

Materiaty szkoleniowe i zadania domowe
Narzedzia pracy osobistej stylistki stosowane

w INNER Team | nasze know how

Codzine mentoringu po szkoleniu z wybrang przez
siebie prowadzacy

Dostep do zamkniete] grupy dla stylistek INNER
Academy GOLD

Certyfikat ukonczenia kursu INNER Academy na

pozioMmie zaawansowanym
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KLIKNIJ | KUP SZKOLENIE
ROZWIN SWOJA KARIERE OSOBISTEJ STYLISTKI

MASZ PYTANIA? NAPISZ DO NAS

kontakt@innerstylists.com
lub w wiadomosci prywatnej na Instagramie

@inner.academy.pl


https://innerstylists.com/produkt/szkolenie-grupowe-dla-stylistek-poziom-zaawansowany/
https://innerstylists.com/produkt/szkolenie-grupowe-dla-stylistek-poziom-zaawansowany/
mailto:kontakt@innerstylists.com
https://www.instagram.com/inner.academy_/

